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Nowoczesny, niestandardowo

(catkowite] dziatalnosci Kiubu, tj.
marki,
— spotki z 0.0.).

klubu przy tej transakcji

Inwestycja jest szansa na szybkie zaistnienie na lokalnym rynku Kklubowym bez
potrzeby budowania marki i ponoszenia kosztéw rozwoju dziatalnosci od poczatku.

Poza obecna dziatalnoscig, lokalizacja Klubu oraz wewnetrzna przestrzern umozliwia

rozszerzenie oferty o dziatalno$¢ gastronomiczna i/lub kawiarnie

O Klubie

urzadzony
potmilionowym miescie w Polsce (,Klub”) poszukuje
inwestora zainteresowanego przejeciem przedsiebiorstwa
przejecie aktywow,
licencji oraz innych umow od obechego witasciciela

Azimutus Associates jest wylgcznym doradcg wtascicieli

klub w
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