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Oferujemy kompleksowąobsługęprocesu pozyskania finansowania, poprzez określenieoptymalnych

źródeł,przygotowanie spółkii wsparcia w samym procesie jego pozyskania. Po pozyskaniu kapitału,

zapewniamy równieżwsparcie w procesie jego inwestowania.

Proces pozyskania finansowania

Zadania 
üPoszukiwanie podmiot·w do 
przejňcia

üOcena i wycena cel·w

ü Prowadzenie procesu due 
diligence

üWsparcie w procesie 
negocjacji i zamkniňcia 
transakcji

üWsparcie w integracji po-
akwizycyjnej

Etap 3: Wsparcie w 
procesie 

inwestowania

ü Zrozumienie  potrzeb  
finansowych

üUstalenie moŨliwoŜci pozyskania 
finansowania

ü Propozycja optymalnej struktury 
finansowania

üRekomendacja Ŧr·değ

ü Przygotowanie projekcji 
finansowych i wycena sp·ğki

Etap 2: Wsparcie w 
procesie pozyskania 

kapitağu

Etap 1: OkreŜlenie 
optymalnej struktury 

finansowania

üNawiŃzanie i utrzymywanie 
kontakt·w z inwestorami

üPrzygotowanie materiağ·w 
informacyjnych

ü Pomoc w przygotowaniu 
dokument·w transakcyjnych

ü Ocena otrzymanych ofert i 
wsparcie w negocjacjach

üNadz·r nad wspierajŃcymi 
transakcji prawnikami, 
audytorami, biegğymi i in.

Produkt 
koŒcowy

ü Rekomendacja optymalnej 
struktury finansowania

üWycena sp·ğki

ü Pozyskanie finansowania z 
wybranych Ŧr·değ

üPozytywnie zakoŒczona 
akwizycja i integracja 
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Wybór optymalnego źródła finansowania zależy od czynników wewnętrznych spółki, jak i uwarunkowań 

rynkowych. W pierwszym etapie prac definiujemy potrzeby i ograniczenia spółki, tak by w efekcie opracować 

optymalną strukturę finansowania oraz oszacować koszt kapitału.

Sytuacja 

finansowa

BranŨa

DostňpnoŜĺ 

Ŧr·değ 

finansowania

Koszt 

finansowania

Plany rozwoju

Potrzeby 

kapitağowe

Wyb·r 

optymalnego 

Ŧr·dğa finansowania 

sp·ğki

Czynniki zewnňtrzne

Czynniki wewnňtrzne 

(zaleŨne od sp·ğki)

Etap 1: MoŨliwe Ŧr·dğa pozyskania kapitağu 
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Etap 1: ťr·dğa finansowania a etap rozwoju przedsiňbiorstwa

Źródła pozyskiwania kapitału są uzależnione od etapu rozwoju przedsiębiorstwa. Azimutus planuje swoje 

podejście uwzględniając obecne i przyszłe uwarunkowania.
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Etapy rozwoju przedsiňbiorstwa

Seed/Start up Rozw·j/WzrostEkspansja DojrzağoŜĺ

Rodzina i przyjaciele

Karty kredytowe

OszczňdnoŜci wğasne

Seed Capital

Business Angels

Venture Capital

Kredyty i poŨyczki bankowe

Leasing

Kredyt kupiecki/Faktoring

Linie kredytowe

Obligacje

Zyski zatrzymane

IPO (pierwotna emisja akcji)

Mezzanine/PRE IPO Capital

Private Equity

Wt·rna emisja akcji
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Etap 2 ïAlternatywa 1: Poszukiwanie inwestora finansowego na rynku 

prywatnym

OkreŜlenie grup 

potencjalnych inwestor·w

Dotarcie do os·b 

podejmujŃcych decyzje

Przedstawienie wartoŜci sp·ğki

Negocjacje i zamkniňcie 

transakcji

Co wnosi Azimutus?

ü Dostňp do baz danych polskich i zagranicznych przedsiňbiorstw

ü Stağawsp·ğpracaz izbami handlowymi, organizacjami branŨowymi,oraz

inwestorami instytucjonalnymi (funduszami typu private equity)

ü Obiektywne i zewnňtrznespojrzenie na wartoŜĺsprzedawanej sp·ğki

ü Zesp·ğ doŜwiadczony w rozmowach z inwestorami

ü ZnajomoŜĺ jňzyk·w obcych (angielski, niemiecki, francuski, hiszpaŒski, 

rosyjski) umoŨliwiajŃca dotarcie do inwestor·w z wielu kraj·w

ü DoŜwiadczenie z obszaru doradztwa strategicznego pozwala na 

okreŜlenie gğ·wnych skğadnik·w sp·ğki wpğywajŃcych na jej rynkowŃ 

wartoŜĺ

ü Zrozumienie potrzeb inwestora i umiejňtnoŜĺ eksponowania silnych stron 

przedsiňbiorstwa

ü DoŜwiadczenie zespoğu w prowadzeniu transakcji i negocjacjach

ü ZarzŃdzanie procesem due diligence

ü Wewnňtrzne wsparcie prawne 

Kluczem do pozyskania inwestora (finansowego lub branżowego)jest precyzyjne określeniepotencjalnych

inwestorów,dotarcie do decydentóworaz umiejętneprzedstawienie wartościinwestycji.

Pozyskanie kapitağu wğasnego moŨe byĺ wsparte kapitağem dğuŨnym ïAzimutus wsp·ğpracuje z kilkoma bankami, 

zapewniajŃc szybki proces wstňpnej oceny moŨliwoŜci finansownia transakcji kredytem.
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Etap 2 ïAlternatywa 2: Poszukiwanie kapitağu na rynku publicznym ï

przykğad dla rynku regulowanego GPW

Oferujemy wsparcie w pozyskiwaniu kapitału z rynku NewConnect (gdzie występujemy w roli Autoryzowanego Doradcy) oraz z 

Giełdy Papierów Wartościowych, gdzie oferujemy usługę doradczą polegającą na zarządzaniu całym procesem pozyskania 

kapitału.

Przygotowanie prawne 

(przeksztağcenie na 

S.A., przygotowanie 

odpowiednich uchwağ, 

opracowanie prawnej 

czňŜci prospektu) i 

audytowe do emisji

Przygotowanie 

prospektu i jego 

zğoŨenie w KNF (lub 

Dokumentu 

Informacyjnego na NC), 

marketing i sprzedaŨ 

akcji. Wsp·ğpraca z 

domem maklerskim 

(konieczna w przypadku 

GPW) i agencjŃ PR 

(wskazana). 

Rola Azimutus moŨe 

polegaĺ na:

üWsparciu w wyborze 

pozostağych doradc·w;

üKoordynacji procesu 

z podwykonawcami i 

instytucjami publicznymi 

(GPW, KNF, KDPW);

üPrezentacji sp·ğki na 

road show (spotkania z 

inwestorami);

üOpracowaniu 

finansowej czňŜci 

prospektu.

Pierwsze notowanie

Dopuszczenie akcji do notowaŒ

Rejestracja akcji w KDPW

Zatwierdzenie prospektu przez Komisjň Nadzoru Finansowego

SporzŃdzenie odpowiedniego dokumentu informacyjnego

Wyb·r domu maklerskiego i doradc·w

Ewentualna restrukturyzacja

Uchwağa WZ o zamiarze wprowadzenia akcji do obrotu gieğdowego (i 
ewentualnie nowej emisji akcji)

Przeksztağcenie w sp·ğkň akcyjnŃ (jeŜli funkcjonuje w innej formie)

Decyzja wğaŜcicieli o wejŜciu na GPW
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Etap 3: Wsparcie w procesie inwestycyjnym

OkreŜlenie potencjalnych 

cel·w inwestycyjnych

Wycena i analiza przed-

inwestycyjna

ZarzŃdzanie procesem i 

wsparcie w zamkniňciu 

transakcji

Integracja po-akwizycyjna

Co wnosi Azimutus?

ü Zrozumienie potrzeb i moŨliwoŜci inwestycyjnych 

ü Identyfikacja potencjalnych cel·w

ü Ocena i selekcja cel·w

ü Dotarcie do wğaŜcicieli lub zarzŃd·w wybranych cel·w

Po pozyskaniu finansowania, Azimutus oferuje wsparcie w całymprocesie związanymz poszukiwaniem

celówprzejęcia,procesem wyceny celu oraz negocjowania i zamknięciatransakcji. Ostatnim etapem jest

integracja podmiotówpod kątemprawnym i biznesowym.

ü Wycena wybranych cel·w 

ü Przygotowanie struktury transakcji i optymalnego sposobu finansowania

ü Opracowanie wzoru listu intencyjnego 

ü Wsparcie w negocjacjach prowadzŃcych do podpisania listu intencyjnego

ü ZarzŃdzanie procesem due diligence

ü Przygotowanie odpowiednich dokument·w transakcyjnych, w tym umowy 

nabycia udziağ·w

ü Doradztwo w zakresie negocjacji nad finalnym ksztağtem struktury 

transakcji

ü Wsparcie w pozyskaniu pozwoleŒ odpowiednich urzňd·w niezbňdnych 

do zamkniňcia transakcji

ü Opracowanie strategii integracji podmiot·w

ü Wsparcie we wdroŨeniu zmian w organizacji i procesach, tak by zapewniĺ 

uzyskanie spodziewanych korzyŜci z nabycia celu
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Dane kontaktowe Azimutus

üassociates@azimutus.com

üwww.azimutus.com

ütel +48 22 375 74 50

üfax +48 22 375 74 51

üAl. Szucha 8, 00-582 Warszawa

Azimutus S.A.

Strategic Advisory & Investment Banking Services


