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Oferowany przez nas zakres prac obejmuje screening ca
ej bran� y jaki szczegó
ow� analiz� operacyjno-
finansow� potencjalnych celów inwestycyjnych. Wynikiem dwóch pierwszych etapów prac by
aby 
rekomendacja nawi� zania rozmów z najbardziej perspektywicznymi firmami. Azimutus oferuje tak� e 
do� wiadczenie w zakresie commercial due dilligence i wsparcia przy ostatecznych negocjacjach.

Typowy zakres prac przy kupnie spó
ki

Czas 
trwania 

Zadania � Negocjacja warunków 
transakcji (ceny, struktury)

� Podpisanie listu 
intencyjnego
z jednym z inwestorów 

� Nadzór nad procesem due 
diligence (finansowym, 
prawnym, operacyjnym)

� Obs
uga prawna i 
podatkowa transakcji

Etap 4: 
Wsparcie w 

negocjacjach 

4 tygodnie W zale� no� ci od stopnia 
przygotowania celu

W oparciu o publikowane raporty,
bazy danych, serwisy
informacyjne, wywiady z
ekspertami oraz mystery
shopping zbieramy dane o:
� Wielko� ci i perspektywach 
rynku

� Mar� ach

� 	a � cuchu warto� ci

� G
ównych graczach 
(konkurencja, dostawcy i klienci) 
– dane operacyjne i finansowe

� Potencjalnych celach 
inwestycyjnych: pe
ny zakres 
danych finansowych i 
operacyjnych

Na tym etapie zebrane dane
s� wnikliwie analizowane w
nast� puj� cych wymiarach
� Rynek, konkurencja, 

dostawcy i odbiorcy, 
produkty i substytuty

� Potencjalna inwestycja: 
pozycja na rynku, 
operacje, analiza 
finansowa, przewagi 
kompetencyjne, czynniki 
ryzyka, analiza 
scenariuszy

Produkt 
ko� cowy

Dok
adne dane o rynku Opis struktury rynku oraz 
ocena potencjalnej 
inwestycji

Zamkni� cie transakcji

Etap 3: 
Rekomendacja

decyzji

Etap 2: 
Analiza danych o 

rynku

3 tygodnie

Etap 1: 
Zbieranie danych

o rynku

2 tygodnie

Rekomendacja decyzji 
zawiera jej ocen�
finansow� oraz 
przygotowanie do 
negocjacji w oparciu o 
przeprowadzone 
analizy. Mo� liwe jest, 
� e rekomendacja 
b� dzie negatywna, lub 
ukierunkowana na inny 
podmiot, który mo� e 
by� przej� ty 

Scenariusze dalszych 
akwizycji
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Przyk
adowa analiza przy ocenie potencjalnej inwest ycji (1/3)

OperacjePozycja na rynku

Analiza otoczenia rynkowego pozwala na zidentyfikowanie 
konkurencji, okre� lenie oczekiwa� klientów oraz ustalenie 
najlepszych kana
ów dotarcia do nich z produktem.

Analiza operacji ma na celu ustalenie efektywno� ci 
wewn� trznej oraz zidentyfikowanie potencjalnych usprawnie� .

PRZYK	AD ANALIZY
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Przewagi kompetencyjneAnaliza finansowa

Przyk
adowa analiza przy ocenie potencjalnej inwest ycji (2/3)

Analiza finansowa spó
ki pozwala okre� li� sil� pozycji spó
ki w 
kontek� cie przysz
ych zmian. Mo� na przeprowadzi� bardzo 
szczegó
ow� analiz� struktury kosztów i przychodów.

Dzi� ki okre� leniu przewag kompetencyjnych, mo� na 
zaplanowa� dzia
ania, które pozwol� na umocnienie pozycji 
spó
ki na rynku oraz zwi� kszenie jej zyskowno� ci.

PRZYK	AD Z INNEJ BRAN � Y

PRZYK	AD Z INNEJ BRAN � Y

PRZYK	AD ANALIZY
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Analiza scenariuszyCzynniki ryzyka

Przyk
adowa analiza przy ocenie potencjalnej inwest ycji (3/3)

Analiza czynników ryzyka zwi� zanych z dzia
alno� ci� spó
ki 
pozwoli na zidentyfikowanie zagro� e� oraz na dostosowanie 
strategii w celu ich unikni� cia.

Analiza scenariuszy umo� liwia oszacowanie rezultatów 
ró� nych decyzji, dzi� ki czemu istnieje mo� liwo�� wyboru 
najkorzystniejszego wariantu.

PRZYK	AD Z INNEJ BRAN � Y

PRZYK	AD ANALIZY
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Dane kontaktowe Azimutus

� associates@azimutus.com
� www.azimutus.com

� tel +48 22 375 74 50

� fax +48 22 375 74 51

� Al. Szucha 8, 00-582 Warszawa

Azimutus S.A.
Strategic Advisory & Investment Banking Services


